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SPE	DSA‐TS	Comms	Team	
Meeting  Minutes  –  Drill‐a‐Stand  Use  Case  Team  

Date:  11‐Apr‐2013 

Minutes	
‐ Started by looking at objects and seeing how 

they interact. 

‐ Suggestion to finish use cases and continue to 

clarify them and their implications. 

o Some agreement that the use cases 

need to be updated a bit. 

o Should we try to understand more 

architectural / functional requirements 

to try to address 

‐ Can we convert the spread sheet into a 

document of Use Case descriptions, which can 

be used in the final deliverable (whatever that 

is)? 

‐ Need volunteers for use cases and someone to 

collate. 

o Bill Johnson to be the collator. 

 Did Initialize, Begin Pumping, 

Top Drive On, Begin Ro 

o Clinton volunteered for Begin Rotation, 

End rotation 

o Aaron Eddy – Tagging Bottom 

o Pradeep – Engage Autodriller 

o Set Drawworks – Off Bottom for next stand 

o Circulate / Pumps – Matthew 

o Drawworks – Off Bottom – Marty 

o Finalize – Slips On ‐ Marty 

‐ Alan – Can we start getting UML 

o May be difficult for domain guys to produce. 

o This will add a degree of formalism 

 Ken volunteered to do this. 

‐ Can we put together a system context / business context after use cases are put 

together?   

o General agreement on this.  



	
Action	items:	

‐ Clinton – Send out minutes and post previous minutes 

‐ Send use cases to Bill by end of next week (April 19) 

‐ Bill will collate and we should be prepared by (April 25/26) 

‐ Next meeting will be final button up of use cases and review. 

‐ Assign technical team volunteers at the following meeting (2nd week of May) 

‐ Bill will look at SPE site to show how we can distribute. 

‐ What is scope of work so that large companies  

‐ Clinton ‐ Send Matthew presentations so he can formulate a business case for his IP guys to 

review. 


